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0 empresarios asociados.

cer frente
e 9
ciativa empresarial: ‘sin innovacion no
se puede competir’.

Veamos algunas ideas interesantes de
recordar. No son innovadoras, pero si
practicas:

- Es el momento de que los accionistas
aporten capital a las empresas para que
tengan un patrimonio neto suficiente.

- También es el momento para com-
prar empresas. Y dio un ejemplo: hace
un ano Nutrexpa no pudo comprar Cué-
tara porque pedia 300 millones de euros,
un ano después la ha comprado por me-
nos de la mitad (125 millones).

- Cada negocio tiene su propia idiosin-
crasia ;Alguien ha visto algiin anuncio
de ZARA por television? Cada uno tiene
que saber utilizar las armas en lo que es
fuerte.

- Esta vieja receta de la abuela nunca
falla: no poner todos los huevos en el
mismo cesto, sino que hay que diversifi-
car la inversion.

- No invertir en Bolsa a corto plazo.
Ahora que todas las cotizaciones han
bajado mas de un 50% es un excelente
momento para hacerlo, pero como quien
invierte en futuro. Compra y ‘olvida’
que has comprado. No tengas prisa en
recoger los beneficios.

- Las medidas que ha tomado el go-
bierno para reactivar la economia son
necesarias, pero seamos conscientes
que provocaran en el futuro inflacion.




www.CatConsulting.org

Bipolars

al i com ens exposa d'una manera magistral el

Catedratic d’economia financera i comptabili-

tat de la Universitat Pompeu Fabra, el Sr. Oriol
Amat a la sala Tarafa, amb un plblic ple d’empresaris
i professiorials, la psicologia individual i grupal, té
molt a veure amb el que ha significat la dita “bombolla
immobilidria”, que, en explotar, provoca una de les cri-
sis econdmiques i financeres mes importants des de fa
molts anys.

E]l professor Amat va obsequiar-nos amb un llibre,
que recomanaria a tot aquell que es pregunta: “qué ha
passat i per qué ha passat?”, o la pregunta més inquie-
tant de “i ara qué passara? O “ quan passara?”’ que el
llegeixi. El titol és ben elogiient “* EUFORIA I PANIC”.

Ens diu Oriol Amat que en la fase d’engreixament
de la bombolla es donen comportaments individuals
i grupals totalment irracionals, que solen afectar als
particulars, a les empreses i al sistema financer. O és
que a més dels problemes econdmics generals, hipote-
ques “subprime” incloses, no es donaven també factors
psicoldgics, especialment en el mercat immobiliari,
pero també entre la classe financera que es van oblidar
de fer de banquers, per fer més d’especuladors, alimen-
tant una politica d’endeutament excessiu d’algunes
empreses amb la voluntat de veure qui presentava mi-
llors resultats al seu Compte d’Explotacié a les Juntes
d’Accionistes

No hi havia en tot aquest comportament una ambicio
de riquesa rapida, una supérbia dels que anaven guan-
yant i ho explicaven a amics i familiars, tot presumint
del seu éxit, i una enveja dels que no dubtaven en endeu-
tar-se per comprar un bé immobiliari, tot pensant que
ells també es podien fer rics, sense mesurar cap risc

Es que no veien el que ens venia al damunt? Tots els

indicadors econdmics ens assenyalaven que els pisos
no podien pujar més, que els tipus d’interés estaven
pujant, i que hi havia un excés d’oferta d’habitatge en
el mercat, i els promotors seguien construint la gent
seguia comprant, i els bancs seguien deixant diners
subprime a tort i a dret.

Ara bé, si tots varem ser victimes d’un excés
d’euforia, també penso que ara, que és un moment de
grans dificultats, especialment pels particulars i les
Pymes, i també pel sector financer, encara que aquest
és poderods i ja té qui se’n preocupi, no ens hauriem de
deixar arrossegar per la depressié i el panic. Cal lluitar,
lluitar més que mai i no caure en situacions irracio-
nals, com retallar-ho tot fins que no quedi res, cal inno-
var, pensar en nous productes i nous mercats, i si s’ha
d’invertir, cal invertir, que en moments de crisi també
hi ha oportunitats, i una d’elles és aprofitar la rebaixa
dels preus de determinats béns i serveis.

Aix0 si, per sobreviure, cal que el sector financer obri
laixeta del crédit d'una vegada, controlant riscos, és
clar, perd no impedint, com ara estd passant, que em-
preses que estan en dificultats perd que podrien tirar
endavant siguin ofegades perqué als bancs i caixes els
ha entrat la histéria i per donar-los crédit ha de signar
fins i tot el gos. Es un comportament racional aquest?
Penso que NO. Fins que tots plegats no ens centrem una
mica, i el sector financer torni a proveir de liquiditat al
sistema, aixo no “pitara”.
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